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PARTNER COMMUNICATIONS REPORTS  
FIRST QUARTER 2020 RESULTS1 

ADJUSTED EBITDA2 TOTALED NIS 215 MILLION COMPARED TO NIS 197 MILLION IN 
Q1 2019 

NET DEBT2 TOTALED NIS 673 MILLION AT QUARTER END 

PARTNER TV SUBSCRIBER BASE REACHED 210 THOUSAND AS OF TODAY 
AND INCREASED BY 58 THOUSAND IN THE LAST 12 MONTHS 

PARTNER’S FIBER OPTIC INFRASTRUCTURE REACHES OVER 
625 THOUSAND HOUSEHOLDS ACROSS ISRAEL AS OF TODAY 

First quarter 2020 highlights (compared with first quarter 2019) 

 Total Revenues: NIS 807 million (US$ 226 million), an increase of 2% 

 Service Revenues: NIS 629 million (US$ 176 million), an increase of 1% 

 Equipment Revenues: NIS 178 million (US$ 50 million), an increase of 5% 

 Total Operating Expenses (OPEX)2: NIS 460 million (US$ 129 million), a decrease of 3% 

 Adjusted EBITDA: NIS 215 million (US$ 60 million), an increase of 9% 

 Adjusted EBITDA Margin2: 27% of total revenues compared with 25% 

 Profit for the Period: NIS 10 million (US$ 3 million), an increase of 400% 

 Net Debt: NIS 673 million (US$ 189 million), a decrease of NIS 304 million since Q1 2019, and a 

decrease of NIS 284 million in the quarter 

 Adjusted Free Cash Flow (before interest)2: NIS 10 million (US$ 3 million), an increase of NIS 

21 million 

 Cellular ARPU: NIS 53 (US$ 15), a decrease of 5% 

 Cellular Subscriber Base: approximately 2.68 million at quarter-end, an increase of 56 thousand 

subscribers since Q1 2019, and an increase of 19 thousand in the quarter 

 TV Subscriber Base: 200 thousand subscribers at quarter-end, an increase of 59 thousand 

subscribers since Q1 2019, and an increase of 12 thousand in the quarter 

 

Rosh Ha’ayin, Israel, May 27, 2020 – Partner Communications Company Ltd. (“Partner” or the 

“Company”) (NASDAQ and TASE: PTNR), a leading Israeli communications provider, announced 

today its results for the quarter ended March 31, 2020.  

 
 

1 The quarterly financial results are unaudited.  
2  For the definition of this and other Non-GAAP financial measures, see “Use of Non-GAAP Financial Measures” in this press release. 
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Commenting on the results for the first quarter 2020, Mr. Isaac Benbenisti, CEO of Partner 

noted: 

“We concluded the first quarter of 2020 with increases in the subscriber bases of the cellular segment 

and of Partner's growth engines with growth in the TV subscriber base and in fiber optic deployment, 

despite the impact of the coronavirus crisis. 

By virtue of our financial strength, and together with responsible management of costs, the continued 

decline in our net debt with a successful equity raise at the beginning of the quarter, and the 

organizational flexibility which enabled a quick transition to working from home, we were well 

prepared for the crisis affecting the economy. 

In the first quarter, we continued to grow in the cellular segment, with the addition of 19 thousand 

subscribers, and despite the decline in roaming revenues, we maintained relative stability in cellular 

service revenues this quarter with a decrease of only 3% from the preceding quarter. 

In the fixed-line segment, revenues from fixed-line services continued to grow. A fiber optic 

infrastructure has proven to be essential at the national level, as demonstrated strongly during the 

period of restrictions on movement due to the coronavirus crisis, mainly in March and April. During 

this period, internet demand spiked by several dozen percent, which clearly demonstrates how 

critical communication infrastructures are to the economy and to the private and business consumer. 

For this reason, Partner’s independent fiber optic infrastructure, which already reaches over 625 

thousand households in Israel, provides a significant advantage to our customers. 

Partner TV continues to grow more than any other TV service in Israel, and as of today it totals 210 

thousand subscribers, while we added 58 thousand new subscribers in the last year. In addition, we 

announced this month the expansion of Partner TV’s strategic partnership with Netflix with the launch 

of joint TV packages, in a business model employed with only a few of Netflix's partners worldwide.  

Partner’s activities in the business sector focused in the first quarter on ensuring business continuity 

for our customers – organizations, authorities, large, medium, small and micro businesses – who 

accelerated the transition to advanced home-based work systems and intensified the implementation 

of information security systems and cloud services which Partner offers its customers. The changes 

in business practices in the economy and the need for advanced communications infrastructures 

and services support the continued growth of Partner's business sector activities. 

As part of managing the current crisis, Partner has taken a series of steps aimed at addressing the 

effects of the coronavirus crisis, and is prepared for the day after, with the adjustment of the 

Company to the new reality. 

This month, Partner was ranked by the CofaceBDI index as the best place to work in the Israeli 

communications market. The combination of a contented workforce, a clear corporate strategy and 

responsible financial management, is borne out in Partner's performance and achievements.” 
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Mr. Tamir Amar, Partner's Chief Financial Officer, commented on the results: 

“The results for the first quarter of 2020 continued to reflect the trends of the past few quarters, with 

further growth in fixed-line segment revenues and profit, and further stabilization in the cellular 

market.  

The coronavirus crisis began to have a harmful effect on our business from the beginning of March 

2020. The near-complete cessation of international travel caused a significant decrease in revenues 

from roaming services, the closure of shopping malls adversely affected the volume of sales of 

equipment, and the expected increase in bad debts due to the crisis led to an increase in doubtful 

accounts expenses. Nevertheless, despite the fact that the crisis began to affect the business from 

the beginning of March, the overall impact on our results for the first quarter of 2020 was not 

significant, also reflecting the fact that the Company mitigated the impact with a set of rapidly 

implemented measures, including cutting costs and temporarily reducing the workforce by putting a 

significant number of employees on unpaid leave. 

In the cellular segment, our subscriber base increased by 19 thousand subscribers in the first 

quarter, including an increase of 14 thousand Post-Paid subscribers, alongside a marginal increase 

in the churn rate, which increased from 7.2% in the previous quarter to 7.5% in this quarter, but 

decreased compared with 8.5% in the first quarter of 2019. ARPU totaled NIS 53 this quarter 

compared with NIS 55 in the previous quarter, the decrease largely reflecting the negative impact 

on roaming revenues from both the coronavirus crisis and seasonality effects. 

Adjusted EBITDA this quarter totaled NIS 215 million, compared with NIS 217 million in the previous 

quarter. The stability in Adjusted EBITDA was achieved despite the impact of the coronavirus crisis 

and seasonality effects which were almost entirely offset by the refund of approximately NIS 20 million 

of surplus payments to Bezeq for access to the wholesale internet infrastructure during the years 

2017 to 2019, in accordance with the Ministry of Communications’ decision regarding the update of the 

wholesale market tariffs.  

Adjusted Free Cash Flow (before interest) totaled NIS 10 million in the first quarter. CAPEX totaled 

NIS 151 million, reflecting the Company's continued efforts to expand the deployment of its fiber 

optic network and further penetration in the TV market. These investments continue to be possible 

as a result of Partner's financial stability and strong balance sheet, and have continued through the 

challenging period of the coronavirus crisis. 

The level of net debt at the end of the first quarter stood at NIS 673 million, compared with NIS 957 

million at the end of the previous quarter, a decrease of NIS 284 million which mainly reflected the 

Company’s successful equity raise of NIS 276 million, net, in January 2020. 

As of today, revenues from roaming services continue to be significantly constrained by the 

coronavirus crisis, the shopping malls have reopened to a large extent, and our employees who were 

on unpaid leave have returned to work. Looking ahead, the Company does not expect the 

coronavirus crisis to have a significant harmful effect on profit for the second quarter of 2020. The 
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harmful impact on roaming services is expected to continue to a large extent through the second 

quarter, but its adverse effects on the business are expected to be mitigated by the cost cutting 

measures implemented by the Company. Looking further ahead, the Company cannot, at present, 

estimate the impact on the results for the year 2020 as a whole, since it will largely depend on the 

pace and extent of resumption of international travel and on the extent to which the Company is able 

to mitigate the adverse impact of the decrease in revenues from roaming services.”  

 

Q1 2020 compared with Q4 2019 

NIS Million Q4’19 Q1’20 Comments 

Service Revenues 636 629 

The decrease resulted from the decline in cellular service 
revenues as a result of the coronavirus crisis and 
seasonality partly offset by an increase in fixed-line 
segment service revenues 

Equipment Revenues 198 178 
The decrease reflected lower average prices due to a 
change in product mix, as well as the impact of the 
coronavirus crisis on sales 

Total Revenues 834 807  

Gross profit from equipment sales 37 37  

OPEX 467 460  

Adjusted EBITDA 217 215 

Impact of coronavirus crisis and seasonality on service 
revenues was largely offset by refund from Bezeq of 
surplus payments made in 2017-2019 for access to 
wholesale internet infrastructure due to MoC decision 

Profit for the Period 7 10  

Capital Expenditures (additions) 129 129  

Adjusted Free Cash Flow (before 
interest payments) 

16 10  

Net Debt 957 673 
The decrease resulted mainly from the company's equity 
raise in January 2020 which totaled NIS 276 million net 

 
 
 

 Q4’19 Q1’20 Comments 

Cellular Subscribers (end of 
period, thousands) 

2,657 2,676 
Increase of approx.14 thousand Post-Paid subscribers and 
5 thousand Pre-Paid subscribers 

Monthly Average Revenue per 
Cellular User (ARPU) (NIS) 

55 53  

Quarterly Cellular Churn Rate (%) 7.2% 7.5%  

TV Subscribers (end of period, 
thousands) 

188 200  
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Key Financial Results  

NIS MILLION (except EPS) Q1'19 Q1'20 % Change 

Revenues 794 807 +2% 

Cost of revenues 677 655 -3% 

Gross profit 117 152 +30% 

Operating profit 9 36 +300% 

Profit for the period 2 10 +400% 

Earnings per share (basic, NIS) 0.01 0.05  

Adjusted Free Cash Flow (before interest) (11) 10  

 

Key Operating Indicators  

 Q1'19 Q1'20 Change 

Adjusted EBITDA (NIS million) 197 215 +9% 

Adjusted EBITDA margin (as a % of total revenues) 25% 27% +2 

Cellular Subscribers (end of period, thousands) 2,620 2,676 +56 

Quarterly Cellular Churn Rate (%) 8.5% 7.5% -1.0 

Monthly Average Revenue per Cellular User (ARPU) (NIS) 56 53 -3 

 

Partner Consolidated Results   

 Cellular Segment Fixed-Line Segment Elimination Consolidated 

NIS Million Q1'19 Q1'20 Change % Q1'19 Q1'20 Change 
% Q1'19 Q1'20 Q1'19 Q1'20 Change 

%

Total Revenues 583 569 -2% 252 277 +10% (41) (39) 794 807 +2% 

Service Revenues 441 423 -4% 224 245 +9% (41) (39) 624 629 +1% 

Equipment Revenues 142 146 +3% 28 32 +14% - - 170 178 +5% 

Operating Profit 9 31  +44% 0 23  - - 9 63  +300%

Adjusted EBITDA 150 132 -12% 47 83 +77% - - 197 215 +9% 

 

Financial Review 

In Q1 2020, total revenues were NIS 807 million (US$ 226 million), an increase of 2% from NIS 794 

million in Q1 2019. 

Service revenues in Q1 2020 totaled NIS 629 million (US$ 176 million), an increase of 1% from NIS 

624 million in Q1 2019.  

Service revenues for the cellular segment in Q1 2020 totaled NIS 423 million (US$ 119 million), 

a decrease of 4% from NIS 441 million in Q1 2019. The decrease was mainly the result of the 
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negative impact of the coronavirus crisis on roaming service revenues and the continued price 

erosion of cellular services due to the continued competitive market conditions.  

Service revenues for the fixed-line segment in Q1 2020 totaled NIS 245 million (US$ 69 million), 

an increase of 9% from NIS 224 million in Q1 2019. The increase mainly reflected higher revenues 

from TV and internet services, which were partially offset principally by a decline in revenues from 

international calling services. 

Equipment revenues in Q1 2020 totaled NIS 178 million (US$ 50 million), an increase of 5% from 

NIS 170 million in Q1 2019, reflecting increases in sales volumes in both the cellular and fixed-line 

segments, despite the adverse impact of the coronavirus crisis. 

Gross profit from equipment sales in Q1 2020 was NIS 37 million (US$ 10 million), compared with 

NIS 39 million in Q1 2019, a decrease of 5%, reflecting a change in the product mix which led to a 

decrease in the average profit per sale.  

Total operating expenses (‘OPEX’) totaled NIS 460 million (US$ 129 million) in Q1 2020, a decrease 

of 3% or NIS 12 million from Q1 2019. The decrease mainly reflected the recognition in Q1 2020 of the 

refund of approximately NIS 20 million of surplus payments to Bezeq for access to the wholesale 

internet infrastructure during the years 2017 to 2019, in accordance with the Ministry of 

Communications’ decision regarding the update of the wholesale market tariffs and a decrease in 

marketing expenses and other operating expenses. These decreases were partially offset by an 

increase in credit losses mainly as a result of the coronavirus crisis, and an increase in expenses related 

to payments to operators. Including depreciation and amortization expenses and other expenses 

(mainly amortization of employee share based compensation), OPEX in Q1 2020 decreased by 4% 

or NIS 24 million compared with Q1 2019, mainly reflecting, in addition to the factors mentioned 

above, the decrease in depreciation expenses of NIS 15 million resulting from a change in the 

estimated useful life of the Company's cellular license which occurred in the fourth quarter of 2019. 

Operating profit for Q1 2020 was 36 million (US$ 10 million), an increase of 300% compared with 

NIS 9 million in Q1 2019. The increase mainly resulted from the increase in Adjusted EBITDA (see 

Adjusted EBITDA analysis by segment below), as well as the decrease in depreciation expenses 

related to the Company’s cellular license, as explained above. 

In view of the coronavirus crisis, as part of the preparation of the financial statements as of March 

31, 2020, the Company reviewed and made the necessary adjustments to its critical accounting 

estimates and judgments, with no material impact on the financial results, and also carried out 

impairment tests of both the fixed-line and cellular segments, determining that no impairment was 

required.   
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Adjusted EBITDA in Q1 2020 totaled NIS 215 million (US$ 60 million), an increase of 9% or NIS 18 

million from NIS 197 million in Q1 2019. As a percentage of total revenues, Adjusted EBITDA in Q1 

2020 was 27% compared with 25% in Q1 2019. 

Adjusted EBITDA for the cellular segment was NIS 132 million (US$ 37 million) in Q1 2020, a 

decrease of 12% from NIS 150 million in Q1 2019, largely reflecting the decrease in cellular service 

revenues. As a percentage of total cellular segment revenues, Adjusted EBITDA for the cellular 

segment in Q1 2020 was 23% compared with 26% in Q1 2019.  

Adjusted EBITDA for the fixed-line segment was NIS 83 million (US$ 23 million) in Q1 2020, an 

increase of 77% from NIS 47 million in Q1 2019, mainly reflecting both the increase in fixed-line 

segment service revenues and the impact of the refund from Bezeq in Q1 2020, as explained above. 

As a percentage of total fixed-line segment revenues, Adjusted EBITDA for the fixed-line segment 

in Q1 2020 was 30%, compared with 19% in Q1 2019. 

Finance costs, net in Q1 2020 were NIS 19 million (US$ 5 million), an increase of 36% compared 

with NIS 14 million in Q1 2019. The increase largely reflected expenses from foreign exchange 

linkages in Q1 2020 compared with income from foreign exchange linkages in Q1 2019, as well as 

an increase in interest expenses due to the increase in the average debt level. 

Income tax expenses for Q1 2020 were NIS 7 million (US$ 2 million), compared with income tax 

income of NIS 7 million in Q1 2019, largely reflecting the profit before income tax of NIS 17 million 

in Q1 2020 compared with loss before income tax of NIS 5 million in Q1 2019.  

Profit in Q1 2020 was NIS 10 million (US$ 3 million), an increase of 400% compared with a profit of 

NIS 2 million in Q1 2019.  

Based on the weighted average number of shares outstanding during Q1 2020, basic earnings per 

share or ADS, was NIS 0.05 (US$ 0.02), compared with basic earnings per share of NIS 0.01 in Q1 

2019. 

Cellular Segment Operational Review 

At the end of Q1 2020, the Company's cellular subscriber base (including mobile data, 012 Mobile 

subscribers and M2M subscriptions included on an adjusted basis) was approximately 2.68 million, 

including approximately 2.38 million Post-Paid subscribers or 89% of the base, and approximately 

296 thousand Pre-Paid subscribers, or 11% of the subscriber base. 

During the first quarter of 2020, the cellular subscriber base increased by approximately 19 

thousand. The Post-Paid subscriber base increased by approximately 14 thousand, and the Pre-

Paid subscriber base increased by approximately 5 thousand.  

Total cellular market share (based on the number of subscribers) at the end of Q1 2020 was 

estimated to be approximately 25%, unchanged from the end of Q1 2019. 
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The quarterly churn rate for cellular subscribers in Q1 2020 was 7.5%, compared with 8.5% in Q1 

2019 and 7.2% in Q4 2019. 

The monthly Average Revenue per User (“ARPU”) for cellular subscribers in Q1 2020 was NIS 53 

(US$ 15), a decrease of 5% from NIS 56 in Q1 2019, mainly the result of the impact of the coronavirus 

crisis on roaming service revenues and the continued price erosion of cellular services due to the 

continued competitive market conditions. 

Funding and Investing Review 

In Q1 2020, Adjusted Free Cash Flow (including lease payments) totaled NIS 10 million (US$ 3 

million), an increase of NIS 21 million from a negative Adjusted Free Cash Flow of NIS 11 million in 

Q1 2019. 

Cash generated from operating activities totaled NIS 204 million (US$ 58 million) in Q1 2020, a 

decrease of 4% from NIS 213 million in Q1 2019, reflecting the smaller decrease in operating assets 

and liabilities which more than offset the impact of the increase in Adjusted EBITDA. 

Lease payments (principal and interest), recorded in cash flows from financing activities under IFRS 

16, totaled NIS 43 million (US$ 12 million) in Q1 2020, an increase of NIS 4 million from NIS 39 million 

in Q1 2019. 

Cash capital expenditures (‘CAPEX payments’), as represented by cash flows used for the 

acquisition of property and equipment and intangible assets, were NIS 151 million (US$ 42 million) in 

Q1 2020, a decrease of 18% from NIS 185 million in Q1 2019, mainly reflecting lower expenditures on 

subscriber equipment and installation. 

The level of Net Debt at the end of Q1 2020 amounted to NIS 673 million (US$ 189 million), compared 

with NIS 977 million at the end of Q1 2019, a decrease of NIS 304 million. The decrease mainly 

reflected the Company’s share issuance in January 2020 for which the total net consideration received 

was approximately NIS 276 million. 
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Conference Call Details 
Partner will hold a conference call on Wednesday, May 27, 2020 at 10.00AM Eastern Time / 5.00PM 

Israel Time. 

To join the call, please dial the following numbers (at least 10 minutes before the scheduled time): 

International: +972.3.918.0691 

North America toll-free: +1.888.407.2553 

A live webcast of the call will also be available on Partner's Investors Relations website at: 

www.partner.co.il/en/Investors-Relations/lobby/  

If you are unavailable to join live, the replay of the call will be available from  May 27, 2020 until June 

10, 2020, at the following numbers: 

International: +972.3.925.5927  

North America toll-free: +1.877.456.0009 

In addition, the archived webcast of the call will be available on Partner's Investor Relations website 

at the above address for approximately three months.  

 

Forward-Looking Statements  

This press release includes forward-looking statements within the meaning of Section 27A of the US 

Securities Act of 1933, as amended, Section 21E of the US Securities Exchange Act of 1934, as 

amended, and the safe harbor provisions of the US Private Securities Litigation Reform Act of 1995. 

Words such as "estimate", “believe”, “anticipate”, “expect”, “intend”, “seek”, “will”, “plan”, “could”, 

“may”, “project”, “goal”, “target” and similar expressions often identify forward-looking statements but 

are not the only way we identify these statements. In particular, this press release communicates 

our belief in the continued growth in our business sector activities, the possibility for mitigating the 

harmful effects to the Company’s business resulting from the coronavirus crisis and preparing for 

the day after by adjusting the Company to the new reality, our ability to maintain Partner's position 

as the best place to work in the Israeli communications market, the sufficiency of our financial 

resources to continue efforts to expand the deployment of its fiber optic network and further penetrate 

the TV market, that the coronavirus crisis will not have a significant harmful effect on profit for the 

second quarter of 2020, the potential for the cost-cutting measures implemented by the Company to 

partially offset the adverse effects of the impact on roaming services in the second quarter. In 

addition, all statements other than statements of historical fact included in this press release 

regarding our future performance are forward-looking statements. We have based these forward-

looking statements on our current knowledge and our present beliefs and expectations regarding 

possible future events. These forward-looking statements are subject to risks, uncertainties and 

assumptions, including in particular the severity and duration of the impact on our business of the 

current health crisis, especially on our customers’ international travel (which impacts our income 

from roaming fees), on the closure and re-opening of shopping centers (which impacts our sales of 

services and equipment), on employee absences and disruptions in our equipment supply chain 

(which impact our ability to continue to provide services and sales of equipment), on future consumer 
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habits for on-line or remote services, on issues which may arise with our employees in connection 

with cost-reduction efforts or working conditions, and on credit losses, which may increase.  In light 

of the current unreliability of predictions as to the ultimate severity and duration of the health crisis, 

future results may differ materially from those currently anticipated. For further information regarding 

risks, uncertainties and assumptions about Partner, trends in the Israeli telecommunications industry 

in general, the impact of current global economic conditions and possible regulatory and legal 

developments, and other risks we face, see “Item 3. Key Information - 3D. Risk Factors”, “Item 4. 

Information on the Company”, “Item 5. Operating and Financial Review and Prospects”, “Item 8. 

Financial Information - 8A. Consolidated Financial Statements and Other Financial Information - 

8A.1 Legal and Administrative Proceedings” and “Item 11. Quantitative and Qualitative Disclosures 

about Market Risk” in the Company’s Annual Reports on Form 20-F filed with the SEC, as well as 

its immediate reports on Form 6-K furnished to the SEC. We undertake no obligation to publicly 

update or revise any forward-looking statements, whether as a result of new information, future 

events or otherwise.  

 

The quarterly financial results presented in this press release are unaudited financial results. The 

results were prepared in accordance with IFRS, other than the non-GAAP financial measures 

presented in the section, “Use of Non-GAAP Financial Measures”. The preparation of interim 

condensed consolidated financial statements in conformity with IFRS requires management to make 

certain estimates and assumptions that affect the reported amounts of assets and liabilities, 

disclosure of contingent assets and liabilities at the date of the financial statements, and the reported 

amounts of revenues and expenses during the reporting period. Management based such estimates 

on historical experience, information available at the time, and assumptions believed to be 

reasonable under the circumstances and at such time, including the impact of extraordinary events 

such as the novel coronavirus ("COVID-19"). Actual results could differ from those estimates. 

The financial information is presented in NIS millions (unless otherwise stated) and the figures 

presented are rounded accordingly. The convenience translations of the New Israeli Shekel (NIS) 

figures into US Dollars were made at the rate of exchange prevailing at March 31, 2020: US $1.00 

equals NIS 3.565. The translations were made purely for the convenience of the reader. 
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Use of Non-GAAP Financial Measures 

The following non-GAAP measures are used in this report. These measures are not financial 

measures under IFRS and may not be comparable to other similarly titled measures for other 

companies. Further, the measures may not be indicative of the Company’s historic operating results 

nor are meant to be predictive of potential future results.  

Non-GAAP 
Measure Calculation                                 

Most Comparable IFRS 
Financial Measure  

Adjusted EBITDA 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Adjusted EBITDA 
margin (%) 

Profit (Loss) 
add 
Income tax expenses, 
Finance costs, net,  
Depreciation and amortization expenses 
(including amortization of intangible assets, 
deferred expenses-right of use and impairment 
charges),  
Other expenses (mainly amortization of share 
based compensation)  
 
 
Adjusted EBITDA 
divided by  
Total revenues

Profit (Loss) 

Adjusted Free 
Cash Flow 

Net cash provided by operating activities 
add 
Net cash used in investing activities 
deduct 
Proceeds from (investment in) short-term 
deposits, net  
deduct 
Lease principal payments 
deduct 
Lease interest payments 

Net cash provided by 
operating activities 
add 
Net cash used in 
investing activities 

Total Operating 
Expenses 
(OPEX) 

Cost of service revenues 
add 
Selling and marketing expenses 
add 
General and administrative expenses 
deduct 
Depreciation and amortization expenses,  
Other expenses (mainly amortization of employee 
share based compensation) 

Sum of: 
Cost of service 
revenues,  
Selling and marketing 
expenses, 
General and 
administrative expenses 

Net Debt  Current maturities of notes payable and 
borrowings 
add 
Notes payable 
add 
Borrowings from banks 
add 
Financial liability at fair value 
deduct 
Cash and cash equivalents 
deduct 
Short-term deposits 

Sum of: 
Current maturities of 
notes payable and 
borrowings, 
Notes payable, 
Borrowings from banks, 
Financial liability at fair 
value 
Less 
Sum of: 
Cash and cash 
equivalents , 
Short-term deposits 
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About Partner Communications 

Partner Communications Company Ltd. is a leading Israeli provider of telecommunications services 

(cellular, fixed-line telephony, internet services and TV services). Partner’s ADSs are quoted on the 

NASDAQ Global Select Market™ and its shares are traded on the Tel Aviv Stock Exchange 

(NASDAQ and TASE: PTNR).  

For more information about Partner, see: http://www.partner.co.il/en/Investors-Relations/lobby 
 

 
Contacts: 

Tamir Amar 

Chief Financial Officer 

Tel: +972-54-781-4951 

 

Liat Glazer Shaft 

Head of Investor Relations and Corporate Projects  

Tel: +972-54-781-5051 

E-mail: investors@partner.co.il 
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PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 

(An Israeli Corporation) 

INTERIM CONDENSED CONSOLIDATED STATEMENTS OF FINANCIAL POSITION 

 
   

 
 

New Israeli Shekels 

Convenience 
translation 
into U.S. 
Dollars  

 December 31, March 31, March 31, 
  2019 2020 2020 
  (Audited) (Unaudited) (Unaudited) 
  In millions 

CURRENT ASSETS     

Cash and cash equivalents  299 342 96

Short-term deposits  552 793 222

Trade receivables  624 570 160

Other receivables and prepaid expenses  39 42 11

Deferred expenses – right of use  26 27 8

Inventories  124 142 40

  1,664 1,916 537

   

NON CURRENT ASSETS   

Trade receivables  250 245 69

Deferred expenses – right of use  102 105 29

Lease – right of use  582 582 163

Property and equipment  1,430 1,436 403

Intangible and other assets  538 527 148

Goodwill  407 407 114

Deferred income tax asset  41 35 10

Prepaid expenses and other assets  1 * *

  3,351 3,337 936

   

TOTAL ASSETS  5,015 5,253 1,473
 

 
*      Representing an amount of less than 1 million  
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PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 

(An Israeli Corporation) 

INTERIM CONDENSED CONSOLIDATED STATEMENTS OF FINANCIAL POSITION 

 
   

 
New Israeli Shekels 

Convenience 
translation into 

U.S. Dollars  
  December 31, March 31, March 31, 
  2019 2020 2020 
  (Audited) (Unaudited) (Unaudited) 
  In millions 

CURRENT LIABILITIES  

Current maturities of notes payable and borrowings   367 367 103
Trade payables 716 667 187
Payables in respect of employees 103 103 29
Other payables (mainly institutions)         23 33 9
Income tax payable 30 30 8
Lease liabilities 131 131 37
Deferred revenues from HOT mobile 31 31 9
Other deferred revenues 45 51 14 

Provisions  43 38 11 

 1,489 1,451 407
NON CURRENT LIABILITIES  

Notes payable  1,275 1,289 362
Borrowings from banks 138 125 35
Financial liability at fair value 28 27 8
Liability for employee rights upon retirement, net  43 40 11
Lease liabilities 486 480 135

      Deferred revenues from HOT mobile 102 94 26
Provisions and other non-current liabilities  37 38 10

 2,109 2,093 587
  

TOTAL LIABILITIES 3,598 3,544 994
  

EQUITY  
Share capital - ordinary shares of NIS 0.01 
   par value: authorized - December 31, 2019 
   and March 31, 2020 - 235,000,000 shares; 
   issued and outstanding -                                   2 2 1

December 31, 2019 – *162,915,990 shares  
March 31, 2020 – *182,592,284 shares   

Capital surplus 1,077 1,326 371
Accumulated retained earnings  576 592 166
Treasury shares, at cost 
   December 31, 2019 – **8,275,837 shares 
   March 31, 2020 – **7,931,582 shares (238) (211) (59)

TOTAL EQUITY 1,417 1,709 479

TOTAL LIABILITIES AND EQUITY   5,015 5,253 1,473

 
*      Net of treasury shares.    
**    Including restricted shares in an amount of 1,247,583 and 1,029,963 as of December 31, 2019 and 
          March 31, 2020, respectively, held by a trustee under the Company's Equity Incentive Plan, such 
          shares may become outstanding upon completion of vesting conditions. 
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PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 
(An Israeli Corporation) 

INTERIM CONDENSED CONSOLIDATED STATEMENTS OF INCOME 
 
 

  

New Israeli shekels 

Convenience 
translation 
into U.S. 
dollars 

  3 months period ended March 31, 

  2019 2020 2020 

  (Unaudited) (Unaudited) (Unaudited) 

  In millions (except per share data) 

Revenues, net 794 807 226
Cost of revenues  677 655 184

Gross profit  117 152 42
   
Selling and marketing expenses 75 71 20
General and administrative expenses  39 51 14

Other income, net 6 6 2

Operating profit  9 36 10
Finance income  2 1 *
Finance expenses  16 20 5

Finance costs, net 14 19 5

Profit (loss) before income tax  (5) 17 5
Income tax expenses (income)  (7) 7 2

Profit for the period  2 10 3

Attributable to:  
Owners of the Company  2 10 3
Non-controlling interests *  

Profit for the period 2 10 3

  

Earnings per share  

 Basic      0.01 0.05 0.02

 Diluted   0.01 0.05 0.02

Weighted average number of shares outstanding 
(in thousands)  

 

 Basic      162,730 181,230 181,230 

 Diluted  163,251 181,811 181,811 

 
   

 
 

*   Representing an amount of less than 1 million. 
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PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 
(An Israeli Corporation) 

INTERIM CONDENSED CONSOLIDATED STATEMENTS  
OF COMPREHENSIVE INCOME 

 
 

New Israeli Shekels 

Convenience 
translation 
into U.S. 
dollars 

 3 months period ended March 31,
 2019 2020 2020 

 (Unaudited) (Unaudited) (Unaudited) 

 In millions 
 
Profit for the period 

 
2 10 3

Other comprehensive income  
     for the period, net of income tax - 2 * 

TOTAL COMPREHENSIVE INCOME FOR THE PERIOD 2 12 3 

Total comprehensive income attributable to:  
Owners of the Company 2 12 3
Non-controlling interests *   

TOTAL COMPREHENSIVE INCOME FOR THE PERIOD 2 12 3 

  

 
*   Representing an amount of less than 1 million. 
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PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 

(An Israeli Corporation) 

INTERIM SEGMENT INFORMATION & ADJUSTED EBITDA RECONCILIATION 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
(1) Mainly amortization of employee share based compensation. (2) Adjusted EBITDA as reviewed by the CODM represents Earnings Before Interest (finance costs, net), Taxes, Depreciation and Amortization (including 
amortization of intangible assets, deferred expenses-right of use and impairment charges) and Other expenses (mainly amortization of share based compensation). Adjusted EBITDA is not a financial measure under IFRS and may 
not be comparable to other similarly titled measures for other companies. Adjusted EBITDA may not be indicative of the Group's historic operating results nor is it meant to be predictive of potential future results. The usage of 
the term "Adjusted EBITDA" is to highlight the fact that the Amortization includes amortization of deferred expenses – right of use and amortization of employee share based compensation and impairment charges.  (3) Operating 
expenses include selling and marketing expenses and general and administrative expenses.      * Representing an amount of less than 1 million.

New Israeli Shekels New Israeli Shekels 

3 months period ended March 31, 2020  3 months period ended March 31, 2019 

In millions (Unaudited)  In millions (Unaudited) 

  
Cellular 
 segment 

Fixed line 
segment Elimination Consolidated

Cellular 
 segment 

Fixed line 
 segment Elimination Consolidated

Segment revenue - Services 419   210    629  437  187     624  
Inter-segment revenue - Services 4  35   )39(    4 37  )41(    
Segment revenue - Equipment 146  32     178  142 28     170  

Total revenues 569  277  )39(  807  583 252   )41(    794  

Segment cost of revenues - Services 322   192     514  347  199    546  
Inter-segment cost of revenues - Services 35  4   )39(    37  4  )41(       
Segment cost of revenues - Equipment 119  22     141  113  18     131  

Cost of revenues 476   218  )39(   655  497  221  )41(    677   

Gross profit 93   59    152  86  31    117  

Operating expenses (3) 85   37    122  82  32    114  

Other income, net 5  1     6   5  1    6  

Operating profit 13   23    36  9  *    9  

Adjustments to presentation of  segment         
   Adjusted  EBITDA    

                

    –Depreciation and amortization 115  60      137  47      

    –Other (1) 4        4        

Segment Adjusted EBITDA (2) 132   83       150  47      

Reconciliation of  segment subtotal Adjusted 
EBITDA to profit for the period 

                

Segments subtotal Adjusted EBITDA (2)       215        197   
    -  Depreciation and amortization       (175)        (184)  
    -  Finance costs, net (19)  (14)  
    -  Income tax income (expenses) (7)  7  

    -  Other (1)       (4)        (4)  

Profit for the period       10        2   
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PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 
   (An Israeli Corporation) 

INTERIM CONDENSED CONSOLIDATED STATEMENTS OF CASH FLOWS 
 

  
 
 

New Israeli Shekels  

Convenience 
translation 

into  
U.S. Dollars  

 3 months period ended March 31, 
 2019 2020 2020 
 (Unaudited) (Unaudited) (Unaudited) 
 In millions  
CASH FLOWS FROM OPERATING ACTIVITIES:       

Cash generated from operations (Appendix) 213 204 58
Income tax paid  * * *

Net cash provided by operating activities 213 204 58
 
CASH FLOWS FROM INVESTING ACTIVITIES:  

Acquisition of property and equipment (142) (110) (31)
Acquisition of intangible and other assets (43) (41) (12)
Investment in short-term deposits, net (303) (241) (68) 

Net cash used in investing activities (488) (392) (111)
 
CASH FLOWS FROM FINANCING ACTIVITIES:  

Lease principal payments (34) (38) (11)
Lease interest payments (5) (5) (1)
Interest paid (4) (2) (1)
Share issuance 276 78
Proceeds from issuance of notes payable, net of issuance costs 223 13 4
Repayment of non-current borrowings (13) (13) (4)
Repayment of current borrowings (13)  

Net cash provided by financing activities  154 231 65
 
INCREASE (DECREASE) IN CASH AND CASH 

EQUIVALENTS (121) 43 12
 
CASH AND CASH EQUIVALENTS AT BEGINNING 
          OF PERIOD 416 299 84 
 
CASH AND CASH EQUIVALENTS AT END OF PERIOD 295 342 96 
  
 
*    Representing an amount of less than 1 million. 
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  PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 
   (An Israeli Corporation) 

INTERIM CONDENSED CONSOLIDATED STATEMENTS OF CASH FLOWS 
                    
Appendix - Cash generated from operations and supplemental information 

  
 
 

New Israeli Shekels  

Convenience 
translation 

into  
U.S. Dollars  

 3 months period ended March 31, 
 2019 2020 2020 
 (Unaudited) (Unaudited) (Unaudited) 
 In millions  
  
Cash generated from operations:  
     Profit for the period 2 10 3
    Adjustments for:   
  Depreciation and amortization 177 167 47
          Amortization of deferred expenses - Right of use 7 8 2
  Employee share based compensation expenses 4 4 1
  Liability for employee rights upon retirement, net 1 (1) *

Finance costs, net  * 1 *
Lease interest payments 5 5 2
Interest paid 4 2 1

  Deferred income taxes * 6 2
Income tax paid  * * *

Changes in operating assets and liabilities:  
  Decrease (increase) in accounts receivable:  
   Trade 12 59 16
   Other (12) (2) (1)

Increase (decrease) in accounts payable and accruals:  
   Trade 40 (29) (8)
   Other payables 7 11 3

      Provisions (6) (5) (2)
                Deferred revenues from HOT mobile (8) (8) (2)
                Other deferred revenues 1 6 2

  Increase in deferred expenses - Right of use (12) (12) (3)
  Current income tax (7) * *

  Decrease (increase) in inventories (2) (18) (5)

Cash generated from operations 213 204 58
 

 
*    Representing an amount of less than 1 million. 
 

At March 31, 2020 and 2019, trade and other payables include NIS 118 million ($33 million) and NIS 189 million, 
respectively, in respect of acquisition of intangible assets and property and equipment; payments in respect thereof are 
presented in cash flows from investing activities.  

These balances are recognized in the cash flow statements upon payment. 
 

 

 

 

 

 

 

 



 

 20

Reconciliation of Non-GAAP Measures: 

 

Adjusted Free Cash Flow 

 
 

New Israeli Shekels 

Convenience 
translation into 

U.S. Dollars 
 3 months period ended March 31, 

 2019 2020 2020 

 (Unaudited) (Unaudited) (Unaudited) 

 In millions 

Net cash provided by operating activities 213 204 58 
Net cash used in investing activities (488) (392) (111)
Investment in short-term deposits, net 303 241 68
Lease principal payments (34) (38) (11)
Lease interest payments (5) (5) (1)

Adjusted Free Cash Flow (11) 10 3 

Interest paid (4) (2) (1)

Adjusted Free Cash Flow After Interest (15)  8 2 

 

 

Total Operating Expenses (OPEX) 

 
 

New Israeli Shekels 

Convenience 
translation into 

U.S. Dollars 
 3 months period ended March 31, 

 2019 2020 2020 

 (Unaudited) (Unaudited) (Unaudited) 

 In millions 

Cost of revenues - Services 546 514 144 
Selling and marketing expenses                                  75 71 20
General and administrative expenses 39 51 14
Depreciation and amortization (184) (175) (49)
Other (1) (4) (1) *

OPEX 472 460 129 

 
(1) Mainly amortization of employee share based compensation. 
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Key Financial and Operating Indicators (unaudited) **** 
NIS M unless otherwise stated Q1' 18 Q2' 18 Q3' 18 Q4' 18 Q1' 19 Q2' 19 Q3' 19 Q4' 19 Q1' 20 2018 2019 

Cellular Segment Service Revenues 466 454 476 447 441 453 466 438 423 1,843 1,798 

Cellular Segment Equipment Revenues 178 157 143 165 142 115 142 172 146  643 571 

Fixed-Line Segment Service Revenues 202 210 220 220 224 230 233 238 245  852 925 

Fixed-Line Segment Equipment Revenues 23 20 25 24 28 24 25 26 32  92 103 

Reconciliation for consolidation (43) (44) (42) (42) (41) (41) (41) (40) (39)  (171) (163) 

Total Revenues 826 797 822 814 794 781 825 834 807  3,259 3,234 

Gross Profit from Equipment Sales 43 37 44 42 39 35 33 37 37  166 144 

Operating Profit* 32 22 48 14 9 22 26 30 36  116 87 

Cellular Segment Adjusted EBITDA* 134 126 145 119 150 159 170 156 132  524 635 

Fixed-Line Segment Adjusted EBITDA* 43 46 56 53 47 55 55 61 83 198 218 

Total Adjusted EBITDA* 177 172 201 172 197 214 225 217 215  722 853 

Adjusted EBITDA Margin (%)* 21% 22% 24% 21% 25% 27% 27% 26% 27%  22% 26% 

OPEX* 498 492 504 502 472 472 474 467 460  1,996 1,885 

Finance costs, net* 18 13 10 12 14 16 18 20 19 53 68 
Profit* 9 2 26 19 2 3 7 7 10 56 19 

Capital Expenditures (cash) 138 104 117 143 185 143 174 127 151 502 629 

Capital Expenditures (additions) 113 98 111 177 157 142 150 129 129  499 578 
Adjusted Free Cash Flow 21 55 70 (22) (11) 31 13 16 10 124 49 
Adjusted Free Cash Flow (after interest) (14) 44 62 (37) (15) 15 12 0 8 55 12 

Net Debt 919 893 898 950 977 965 956 957 673 950 957 
Cellular Subscriber Base (Thousands)** 2,649 2,623 2,630 2,646 2,620 2,616 2,651 2,657 2,676 2,646 2,657 
Post-Paid Subscriber Base (Thousands)** 2,318 2,323 2,333 2,361 2,340 2,337 2,366 2,366 2,380  2,361 2,366 
Pre-Paid Subscriber Base (Thousands) 331 300 297 285 280 279 285 291 296  285 291 
Cellular ARPU (NIS) 58 57 60 57 56 58 59 55 53 58 57 

Cellular Churn Rate (%)** 8.9% 10.1% 8.0% 8.5% 8.5% 7.9% 7.7% 7.2% 7.5% 35% 31% 
Number of Employees (FTE)*** 2,778 2,808 2,821 2,782 2,897 2,895 2,923 2,834 1,867 2,782 2,834 

*      Figures from 2019 include impact of adoption of IFRS 16 - Leases (see also report 20-F). 
**    As from Q4 2018, M2M subscriptions are included in the post-paid subscriber base on a standardized basis. This change had the effect of increasing the Post-Paid subscriber base at December        
        31, 2018, by approximately 34 thousand subscribers.  
***  From 2019, the number of employees (FTE) also includes the number of FTE of PHI on a proportional basis of Partner's share in the subsidiary (50%). Excluding employees on unpaid leave 

as of March 31, 2020. 
****See footnote 2 regarding use of non-GAAP measures.   



  

22 
 
 

Disclosure for notes holders as of March 31, 2020 

Information regarding the notes series issued by the Company, in million NIS 

Series Original 
issuance 
date 

Principal on 
the date of 
issuance 

As of 31.03.2020 Interest rate Principal repayment 
dates 

Interest 
repayment dates 

Linkage Trustee contact details 

Principal 
book value 

Linked principal 
book value 

Interest accumulated 
in books 

Market 
value 

From To    

D 25.04.10 
04.05.11* 

400 
146 

218 218 ** 215 1.34% 
 
(MAKAM+1.2%) 

30.12.17 30.12.21 30.03, 30.06, 
30.09, 30.12 

Variable 
interest 
MAKAM (3) 

Hermetic Trust (1975) Ltd. 
Merav Offer. 113 Hayarkon 
St., Tel Aviv. Tel: 03-5544553. 

F 

(2) 

20.07.17 

12.12.17* 

04.12.18* 

01.12.19* 

255 

389 

150 

226.75 

1,021 1,021 6 1,039 2.16% 25.06.20 25.06.24 25.06, 25.12 Not Linked 
Hermetic Trust (1975) Ltd. 
Merav Offer. 113 Hayarkon 
St., Tel Aviv. Tel: 03-5544553. 

G 

(1) (2) 

06.01.19 

01.07.19* 

28.11.19* 

27.02.20* 

225 

38.5 

86.5 

15.1 

365 365 11 398 4% 25.06.22 25.06.27 25.06 Not Linked 
Hermetic Trust (1975) Ltd. 
Merav Offer. 113 Hayarkon 
St., Tel Aviv. Tel: 03-5544553. 

(1) In April 2019, the Company issued in a private placement 2 series of untradeable option warrants that are exercisable for the Company's Series G debentures. The exercise period of the first series is 
between July 1, 2019 and May 31, 2020 and of the second series is between July 1, 2020 and May 31, 2021. The Series G debentures that will be allotted upon the exercise of an option warrant will be 
identical in all their rights to the Company's Series G debentures immediately upon their allotment, and will be entitled to any payment of interest or other benefit, the effective date of which is due after 
the allotment date. The debentures that will be allotted as a result of the exercise of option warrants will be registered on the TASE. The total amount received by the Company on the allotment date of the 
option warrants is NIS 37 million. For additional details see the Company's press release dated April 17, 2019. Following partial exercise of option warrants from the first series, in July 2019, November 
2019 and February 2020, the Company issued Series G Notes in a principal amount of NIS 38.5 million, NIS 86.5 million and NIS 15.1 million, respectively. On May 31, 2020, following final exercise 
of option warrants from the first series, the Company will issue Series G Notes in a principal amount of NIS 84.8 million. As of today, the total future considerations expected to the Company in respect 
of the allotment of the option warrants from the second series (after the full exercise of option warrants from the first series) and in respect of their full exercise (and assuming that there will be no change 
to the exercise price) is approximately NIS 89 million. 

(2) Regarding Series F and G Notes, the Company is required to comply with a financial covenant that the ratio of Net Debt to Adjusted EBITDA shall not exceed 5. Compliance will be examined and reported 
on a quarterly basis. For the purpose of the covenant, Adjusted EBITDA is calculated as the sum total for the last 12 month period, excluding adjustable one-time items. As of March 31, 2020, the ratio of 
Net Debt to Adjusted EBITDA was 0.8. Additional stipulations regarding Series F and G Notes mainly include: shareholders' equity shall not decrease below NIS 400 million and NIS 600 million, 
respectively; the Company shall not create floating liens subject to certain terms; the Company has the right for early redemption under certain conditions; the Company shall pay additional annual interest 
of 0.5% in the case of a two-notch downgrade in the Notes rating and an additional annual interest of 0.25% for each further single-notch downgrade, up to a maximum additional interest of 1%; the 
Company shall pay additional annual interest of 0.25% during a period in which there is a breach of the financial covenant. In any case, the total maximum additional interest for Series F and G, shall not 
exceed 1.25% or 1%, respectively. For more information see the Company’s Annual Report on Form 20-F for the year ended December 31, 2019. 
In the reporting period, the Company was in compliance with all financial covenants and obligations and no cause for early repayment occurred.  

(3) 'MAKAM' is a variable interest based on the yield of 12 month government bonds issued by the government of Israel. The interest rate is updated on a quarterly basis.  

*    On these dates additional Notes of the series were issued. The information in the table refers to the full series.        
**  Representing an amount of less than NIS 1 million. 
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Disclosure for Notes holders as of March 31, 2020 (cont.) 

Notes Rating Details* 

Series Rating 
Company 

Rating as of 
31.03.2020 and 
27.05.2020 (1) 

Rating 
assigned upon 
issuance of the 
Series 

Recent date of rating 
as of 31.03.2020 and 
27.05.2020 

Additional ratings between the original issuance date and the recent date of rating (2) 

Date Rating 

D S&P 
Maalot 

ilA+ ilAA- 02/2020 07/2010, 09/2010,10/2010, 09/2012, 

12/2012, 06/2013,07/2014, 07/2015, 

07/2016, 07/2017,08/2018, 11/2018, 

12/2018, 01/2019,04/2019, 08/2019,  

02/2020 

ilAA-, ilAA-,ilAA-, ilAA-, 

ilAA-, ilAA-,ilAA-, ilA+, 

ilA+, ilA+,ilA+, ilA+, 

ilA+, ilA+,ilA+, ilA+, 

ilA+ 

F S&P 
Maalot 

ilA+ ilA+ 02/2020 07/2017, 09/2017, 12/2017, 01/2018, 

08/2018, 11/2018, 12/2018, 01/2019 

04/2019, 08/2019, 02/2020 

ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, 

ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, 

ilA+, ilA+, ilA+ 

G (3) S&P 
Maalot 

ilA+ ilA+ 02/2020 12/2018, 01/2019, 04/2019, 08/2019, 

 02/2020 

ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, 

ilA+ 

 

(1) In August 2019, S&P Maalot has reaffirmed the Company's ilA+ credit rating and updated the Company's rating outlook to “Negative”.  

(2) For details regarding the rating of the notes see the S&P Maalot reports dated August 5, 2019 and February 27, 2020. 

(3) In January 2019, the Company issued Series G Notes in a principal amount of NIS 225 million. In July 2019, November 2019 and February 2020, the Company issued 
additional Series G Notes in a principal amount of NIS 38.5 million, NIS 86.5 million and NIS 15.1 million, respectively. On May 31, 2020, following final exercise of 
option warrants from the first series, the Company will issue Series G Notes in a principal amount of NIS 84.8 million. 

* A securities rating is not a recommendation to buy, sell or hold securities. Ratings may be subject to suspension, revision or withdrawal at any time, and each rating 
should be evaluated independently of any other rating
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Summary of Financial Undertakings (according to repayment dates) as of March 31, 2020 

a. Notes issued to the public by the Company and held by the public, excluding such notes held by the Company's parent company, by a controlling shareholder, by 
companies controlled by them, or by companies controlled by the Company, based on the Company's "Solo" financial data (in thousand NIS). 

 Principal payments Gross interest 
payments (without 
deduction of tax) 

 ILS linked 
to CPI 

ILS not linked 
to CPI 

Euro Dollar Other 

First year - 313,385  -     -     -    37,187 

Second year -  313,385  -     -     -    31,195 

Third year -    240,667  -     -     -    25,628 

Fourth year -    240,667  -     -     -    19,758 

Fifth year and on -    496,237  -     -     -    38,747 

Total - 1,604,341  -  - - 152,515 
 

b. Private notes and other non-bank credit, excluding such notes held by the Company's parent company, by a controlling shareholder, by companies controlled by them, or 
by companies controlled by the Company, based on the Company's "Solo" financial data – None. 

 

c. Credit from banks in Israel based on the Company's "Solo" financial data (in thousand NIS).  

 Principal payments Gross interest 
payments (without 
deduction of tax) 

 ILS linked 
to CPI 

ILS not linked 
to CPI 

Euro Dollar Other 

First year  -    52,132  -     -     -    3,859 

Second year  -    52,132  -     -     -    2,600 

Third year  -    44,779  -     -     -    1,332 

Fourth year  -    22,720  -     -     -    500 

Fifth year and on  -    5,720  -     -     -    36 

Total  - 177,483 -  -  - 8,327 
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Summary of Financial Undertakings (according to repayment dates) as of March 31, 2020 (cont.)  

d. Credit from banks abroad based on the Company's "Solo" financial data – None. 
e. Total of sections a - d above, total credit from banks, non-bank credit and notes based on the Company's "Solo" financial data (in thousand NIS). 

 Principal payments Gross interest 
payments (without 
deduction of tax) 

 ILS linked 
to CPI 

ILS not linked to 
CPI 

Euro 
 

Dollar Other 

First year  - 365,517  -     -     -    41,046 

Second year  -  365,517  -     -     -    33,795 

Third year  -    285,446  -     -     -    26,960 

Fourth year  -    263,387  -     -     -    20,258 

Fifth year and on  -    501,957  -     -     -    38,783 

Total - 1,781,824  -  -  -  160,842 
 

f. Off-balance sheet Credit exposure based on the Company's "Solo" financial data (in thousand NIS) – 50,000 (Guarantees on behalf of a joint arrangement, without 
expiration date). 

g. Off-balance sheet Credit exposure of all the Company's consolidated companies, excluding companies that are reporting corporations and excluding the Company's data 
presented in section f above - None. 

h. Total balances of the credit from banks, non-bank credit and notes of all the consolidated companies, excluding companies that are reporting corporations and excluding 
Company's data presented in sections a - d above - None. 

i. Total balances of credit granted to the Company by the parent company or a controlling shareholder and balances of notes offered by the Company held by the parent 
company or the controlling shareholder - None. 

j. Total balances of credit granted to the Company by companies held by the parent company or the controlling shareholder, which are not controlled by the Company, and 
balances of notes offered by the Company held by companies held by the parent company or the controlling shareholder, which are not controlled by the Company – 
None. 

k. Total balances of credit granted to the Company by consolidated companies and balances of notes offered by the Company held by the consolidated companies - None. 

 
 
In addition to the total credit above, Company's financial debt includes financial liability at fair value in respect of option warrants issued in May 2019. At March 31, 2020, 
this financial liability totals to an amount of NIS 27 million.
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  פרטנר תקשורת מדווחת על התוצאות הכספיות 

  20201  הראשוןלרבעון 

BITDAAdjusted E2
  מיליון ₪ אשתקד  197לעומת   ₪  מיליון 521 -ב ם הסתכ  לרבעון 

  מיליון ₪   673 - הסתכם בבסוף הרבעון  2נטו חוב

 12 - באלף  58  - נכון להיום וצמחה באלף  210 - מצבת מנויי הטלוויזיה של פרטנר מגיעה ל
  החודשים האחרונים 

נכון   אלף משקי בית ברחבי הארץ 625 -יותר ממגיעה ל של פרטנר תשתית הסיבים האופטיים 
                         להיום

  

  )2019 ראשון(בהשוואה לרבעון  2020 אשוןרעיקרי תוצאות רבעון 

  :2% של עלייהמיליון דולר),  ₪262 ( מיליון 807סך הכנסות   

 1%של  עלייהמיליון דולר),  176מיליון ₪ ( 629 :הכנסות משירותים 

 :5% של עלייהמיליון דולר),  50מיליון ₪ ( 178 הכנסות מציוד 

 הוצאות תפעוליות )OPEX(2: 604 ) ₪ %3של  ירידהמיליון דולר),  291מיליון  

 Adjusted EBITDA: 215 ) ₪ 9%של  עלייהמיליון דולר),  60מיליון 

 שיעור ה- Adjusted EBITDA2 :%72 %52 -בהשוואה ל תמסך ההכנסו 

 400% של עלייהמיליון דולר),  3מיליון ₪ ( 10לתקופה:  רווח  

 :284של  ירידה, ו2019מרבעון ראשון  מיליון ₪ 304של  ירידה), דולרמיליון  189מיליון ₪ ( 673 חוב נטו 

 מיליון ₪ ברבעון

 מיליון ₪ 21 של עלייהמיליון דולר),  3( ₪מיליון  10 :2(לפני ריבית) מתואם תזרים מזומנים חופשי 

  ממוצעת למנוי סלולר (הכנסה חודשיתARPU:( 53 ) ₪15  ,(5%של  ירידהדולר 

  :2019 אשוןמרבעון ר אלף מנויים 56של עלייה , הרבעוןמיליון מנויים נכון לסוף  2.68 -כבסיס מנויי סלולר ,

 אלף מנויים ברבעון  19של  עלייהו

 :וגידול 2019 אשוןמרבעון ר מנוייםאלף  59, עלייה של בסוף הרבעון מנוייםאלף  200 בסיס מנויי טלוויזיה ,

  אלף מנויים ברבעון 12של 

  

  )"החברה" או "פרטנר(להלן " חברת פרטנר תקשורת בע"מ – 2020 איבמ 27, ישראל, ראש העין

(NASDAQ and TASE: PTNR),  םהסתייש לרבעוןמפעילת תקשורת מובילה בישראל, מודיעה היום על תוצאותיה 

 .2020 מרץב 31 -ב

  

  

 
 

  המוצגות בהודעה זו אינן מבוקרות.  הרבעוניות  כספיותהוא בשפה האנגלית. התוצאות ההנוסח המחייב  התרגום לעברית הינו תרגום נוחות בלבד.  1
      . " בהודעה זו GAAP - שימוש במדדים פיננסיים שלא בהתאם לאת הפרק " ראהם אחרי GAAP-Non  ידד זה ומ GAAP-Non  מדד של  להגדרה 2
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  : , מנכ"ל פרטנראיציק בנבנישתיציין מר  ,2020הרבעון הראשון  בהתייחסו לתוצאות

 פרטנרשל    במגזר הסלולר ובמנועי הצמיחהבגידול במצבת הלקוחות    2020אנחנו מסכמים את הרבעון הראשון לשנת  "

  , וזאת על אף השפעות הקורונה.ה ובפריסת תשתית הסיבים האופטייםעם גידול במצבת מנויי הטלוויזי

גיוס הון מוצלח בתחילת עם נטו וב בזכות האיתנות הפיננסית, ויחד עם ניהול אחראי של ההוצאות, המשך צמצום הח

  והגמישות הארגונית שאפשרה מעבר מהיר לעבודה מהבית, הגענו ערוכים היטב למשבר שפוקד את המשק.  ,הרבעון

הירידה בהכנסות למרות ואלף מנויים,  19תוספת של  עםברבעון הראשון המשכנו במגמת צמיחה במגזר הסלולר 

  . מהרבעון הקודם  בלבד  3%של    ירידהעם  סלולר  שירותי  בהכנסות  יחסית  , שמרנו ברבעון זה על יציבות  משירותי נדידה

הוכחה כתשתית חיונית ברמה תשתית סיבים אופטיים  .ם המשיכו לעלותיבמגזר הקווי, ההכנסות משירותים קווי

 ואפריל. חודשים מרץעיקר בבבשל הקורונה ת התנועה ובאופן משמעותי בימי הגבל בא לידי ביטויהלאומית, כפי ש

 דבר הממחיש בצורה הברורה ביותר עד כמה תשתיות תקשורת,  זינקה בעשרות אחוזיםהאינטרנט  בתקופה זו, צריכת  

שכבר מגיעה העצמאית של פרטנר, אשר על כן, תשתית הסיבים  הפרטי והעסקי.הן חיוניות למשק ולצרכן  מהירות

   .ממשי משמעותי עבור לקוחותינו מהווה יתרוןאלפי משקי בית בישראל,  625 -ליותר מ

כאשר  ,טלוויזיה מנויילף א 210 להיום לפרטנרנכון ו ממשיכה לצמוח יותר מכל שירותי הטלוויזיה בישראל TVפרטנר 

הרחבת השותפות האסטרטגית של פרטנר  על הכרזנו בנוסף, החודש .חדשים מנוייםאלף  58בשנה האחרונה צירפנו 

TV  ,בעולם. של נטפליקס לשותפות בודדות הקיים רק  במודלונטפליקס בהשקת חבילות טלוויזיה משותפות  

העסקי ברבעון הראשון התמקדה בהבטחת המשכיות עסקית ללקוחותינו, ארגונים ורשויות,  שוקבפעילות פרטנר 

עסקים גדולים, בינוניים, קטנים וזעירים, אשר האיצו את המעבר למערכות מתקדמות לעבודה מהבית והגדילו את 

 עבודה העסקייםהשינויים בהרגלי הההטמעה של מערכות אבטחת מידע ושירותי ענן שפרטנר מספקת ללקוחותיה. 

  העסקי של פרטנר. שוקהבמשק והצורך בתשתיות תקשורת ושירותים מתקדמים, תומכים בהמשך הגידול בפעילות 

 הכוערהיא בשורת צעדים שמטרתם להתמודד עם השפעות הקורונה, ונקטה כחלק מניהול המשבר הנוכחי, פרטנר 

  תוך התאמת החברה למציאות החדשה. ,ליום שאחרי

כמקום העבודה שהכי טוב לעבוד בו בשוק התקשורת בישראל. השילוב בין  CofaceBDIבמדד פרטנר  דורגההחודש 

עובדים שטוב להם במקום העבודה, אסטרטגיה ברורה של חברה וניהול פיננסי אחראי, מוכיחים עצמם בביצועים 

   ."ובהישגים של פרטנר

   :בהתייחס לתוצאות, מנהל הכספים הראשי של פרטנר, ציין אמר תמירמר 

המשיכו לשקף את המגמות של הרבעונים האחרונים, עם המשך צמיחה  2020"תוצאות הרבעון הראשון של שנת 

  בהכנסות וברווח במגזר הקווי והמשך התייצבות של שוק הסלולר. 

ל . ההקפאה הכמעט מוחלטת ש2020משבר הקורונה החל להשפיע באופן שלילי על המצב העסקי מתחילת מרץ 

סגירת הקניונים השפיעה לרעה על היקף  ,משמעותית בהכנסות משירותי נדידהבינלאומיות גרמה לירידה טיסות 

. למרות חובות מסופקים בגיןלגידול בהוצאות  םעלייה בחובות האבודים בעקבות המשבר גרלוהצפי  מכירות הציוד

 2020ההשפעה הכוללת על תוצאות הרבעון הראשון של    ,מתחילת מרץאותותיו  על אף שהמשבר החל לתת את  זאת,  

בזכות העובדה שהחברה נקטה באמצעים מידיים על מנת לצמצם את השפעת המשבר, בין היתר,  לא הייתה מהותית,  
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כמות משמעותית של עובדים   יציאתמצבת עובדי החברה על ידי    זמני של  צמצוםובאמצעות צמצום בהוצאות    השארבין  

  תשלום.לחופשה ללא 

, לצד Post-Paidאלף מנויי  14אלף מנויים, כולל  19 -במגזר הסלולר, מצבת המנויים שלנו גדלה ברבעון הראשון ב

רבעון ב 8.5%לעומת אך ירד  ברבעון הנוכחי 7.5% -ברבעון הקודם ל 7.2% -גידול שולי בשיעור נטישה שעלה מ

ההשפעה ₪ ברבעון הקודם, ירידה המשקפת בעיקר את    55  -₪ בהשוואה ל  53  -הרבעון הסתכם ל  ARPU  -. ההמקביל

  השפעת העונתיות.ב הןוהשפעת משבר הקורונה בהשלילית של הירידה בהכנסות משירותי נדידה שמקורה הן 

היציבות מיליון ₪ ברבעון הקודם.  217 -מיליון ₪ בהשוואה ל 215 -בברבעון הנוכחי הסתכם  Adjusted EBITDA -ה

ת משבר הקורונה והשפעת העונתיות אשר קוזזו כמעט במלואן והשפע הושגה למרות Adjusted EBITDA -ברמת ה

בגין גישה  2019עד  2017בגין תשלומים עודפים ששולמו לבזק במהלך השנים  מיליון ₪ 20 -בסך של כ החזר על ידי

  לתשתית אינטרנט סיטונאית, בהתאם להחלטת משרד התקשורת על עדכון תעריפים בשוק הסיטונאי.

 -הסתכם ב CAPEX -מיליון ₪. ה 10 -תזרים המזומנים החופשי המתואם (לפני ריבית) הסתכם ברבעון הראשון ב

מיליון ₪, השקעה אשר משקפת את המאמצים המתמשכים של החברה להרחיב את פריסת תשתית הסיבים  151

ת בזכות היציבות הפיננסית האופטיים ואת המשך החדירה לשוק הטלוויזיה. השקעות אלה ממשיכות להיות אפשריו

  הקורונה. תקופתמאתגרת של השל פרטנר והמאזן החזק, והן נמשכו גם בתקופה 

מיליון ₪ בסוף הרבעון הקודם, ירידה של  957 -מיליון ₪, בהשוואה ל 673החוב נטו בסוף הרבעון הראשון עמד על 

  מיליון ₪ נטו. 276בסך של  2020 מיליון ₪, אשר נבעה בעיקר מגיוס ההון המוצלח של החברה בינואר 284

הקניונים ,  מהשלכות מגיפת הקורונה  במידה משמעותיתמושפעות  נכון להיום, הכנסות משירותי נדידה ממשיכות להיות  

צופה שלמשבר לא  בהסתכלות קדימה, החברה    .חזרו לעבודה  לחופשה ללא תשלוםיצאו  אשר  עובדים  , והנפתחו מחדש

 הפגיעה בשירותי הנדידה צפויה להימשך  .2020שלילית משמעותית על הרווח לרבעון השני של  הקורונה תהיה השפעה  

על ידי צמצום הוצאות שהחברה  ממותנתההשפעה השלילית צפויה להיות  אךאל תוך הרבעון השני,  במידה רבה

לכל על תוצאות החברה ההשפעה הכוללת את כיום יכולה להעריך אינה , החברה יותר ארוכהמיישמת. בהסתכלות 

ובמידת היכולת של החברה הבינלאומיות    טיסותהתלויה בעיקר במהירות ובהיקף החזרה של  היא  שמכיוון    2020שנת  

  ."כאמורשל הירידה בהכנסות משירותי נדידה לפצות על ההשפעה השלילית 
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  2019 4 לרבעון בהשוואה 2020 1 רבעון

  מיליוני ₪   Q1’20 Q4’19  הערות

הירידה נובעת מקיטון בהכנסות משירותי סלולר 
מעונתיות וקוזזה חלקית ו ממשבר הקורונה כתוצאה
  גידול בהכנסות משירותים של המגזר הקוויעל ידי 

  שירותים הכנסות  636  629

הירידה שיקפה מחירים ממוצעים נמוכים יותר 
, כמו גם את מכירותכתוצאה משינוי בתמהיל ה

    מכירותיקף ההשפעת משבר הקורונה על ה
  הכנסות ציוד   198  178

  סך הכנסות  834  807 

  רווח גולמי ממכירת ציוד  37  37  

  )OPEXהוצאות תפעוליות (  467  460  

השפעת משבר הקורונה והעונתיות על ההכנסות 
של   החזר מבזקמשירותים קוזזו בעיקר על ידי 

 אינטרנט בגין גישה לתשתית תשלומים עודפים
  בעקבות החלטת משרד התקשורת  סיטונאית

215  217  Adjusted EBITDA  

  רווח לתקופה  7  10  

  129  129  
תוספות לרכוש קבוע ונכסים בלתי 

  (מאזני) מוחשיים 

  10  16  
תזרים מזומנים חופשי מתואם (לפני 

  ריבית) 

הירידה נבעה בעיקר מגיוס ההון אותו ביצעה 
מיליון ₪  276בהיקף של   2020בינואר   החברה

  נטו. 
673  957  

  חוב נטו 

  

  

   Q1’20 Q4’19  הערות

עלייה של ו Post-Paidאלף מנויי  14 -עלייה של כ
 Pre-Paidאלפים מנויי  5 -כ

  (לסוף התקופה, אלפים) מנויי סלולר  2,657 2,676

  53  55  
הכנסה חודשית ממוצעת למנוי סלולר 

)ARPU( ) (₪  

  (%)  רבעונישיעור נטישה סלולר   7.2%  7.5%  

  מנויי טלוויזיה (לסוף התקופה, אלפים)  188  200 

 

   מדדים פיננסים עיקריים

  למניה)  (למעט רווחמיליוני ₪   Q1’20 Q1’19  י שינו %

  הכנסות  794 807  + 2%

  עלות המכר 677 655 3%-

  רווח גולמי 117 152  30%+

  תפעולי רווח  9  36 300%+

  לתקופה רווח 2 10  400%+

  (בסיסי, ₪)למניה  רווח 0.01 0.05 

  (לפני ריבית)  מתואם תזרים מזומנים חופשי ) 11(  10 
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  מדדים תפעוליים עיקריים 

  Q1’20 Q1’19  שינוי 

9% +  215 197 Adjusted EBITDA  (₪ מיליוני)  

  % מסך ההכנסות)  -כ( Adjusted EBITDA -ה שיעור  25%  27% + 2

  מספר מנויי סלולר (לסוף התקופה, אלפים)  2,620 2,676 + 56

  (%)  רבעונישיעור נטישה סלולר  8.5% 7.5%  - 1.0

 ) (₪) ARPUהכנסה חודשית ממוצעת למנוי סלולר ( 56 53 - 3

  

  

   התוצאות המאוחדות של פרטנר

  

 מאוחד  בין מגזרי  קווי  מגזר מגזר סלולרי   מיליוני ₪ 

Q1’19  Q1’20 שינוי % Q1’19  Q1’20 שינוי % Q1’19  Q1’20 Q1’19  Q1’20 שינוי % 

 + 2% 807 794 ) 39( ) 41( + 10% 277 252 - 2% 569 583 סך הכנסות

הכנסות  

 שירותים
441 423 4% - 224 245 9% + )41 ( )39 ( 624 629 1% + 

 + 5% 178 170 -   -  + 14%  32  28 + 3% 146 142 הכנסות ציוד 

+ 300% 36 9 -  -    23 0 + 44% 13 9 רווח תפעולי

 Adjusted 

EBITDA
150  132  12% - 47 83 77% +  -  - 197 215 9% +  

  

  סקירה פיננסית

מיליון ₪  794 -מ 2%עלייה של , מיליון דולר) 226( מיליון ₪ 807 -בהסתכמו  2020 אשוןרברבעון ההכנסות סך 

  .9201 אשוןרברבעון 

מיליון  624 -מ 1%עלייה של מיליון דולר),  176מיליון ₪ ( 629 -בהסתכמו  2020 אשוןרברבעון הכנסות משירותים 

  .9201 אשוןרברבעון  ₪

 4%ירידה של  מיליון דולר),    119מיליון ₪ (  423  -בהסתכמו    2020  אשוןררבעון  ב  סלולריההכנסות משירותים במגזר  

משבר מהירידה בהכנסות משירותי נדידה כתוצאה מבעיקרה  נובעת הירידה .2019 אשוןר רבעוןבמיליון ₪  441 -מ

  .הסלולר בשוק המתמשכת מהתחרות כתוצאהשירותי סלולר  שלשחיקת מחירים  המשךמוהקורונה 

 9%של  עלייהמיליון דולר),  69מיליון ₪ ( 245 -בהסתכמו  2020 אשוןררבעון ב קוויהכנסות משירותים במגזר ה

 משירותיוהכנסות מטלוויזיה הגידול ב את בעיקר משקפת עלייה. ה2019 אשוןר רבעוןבמיליון ₪  224 -לבהשוואה 

  .בינלאומיות משיחות בהכנסות קיטוןעל ידי  בעיקר חלקית קוזזו אשר אינטרנט

מיליון ₪  170 -מ 5%של  עלייה), דולר מיליון 50מיליון ₪ ( 178 -ב, הסתכמו 2020 אשוןררבעון ב ההכנסות מציוד

הן במגזר הסלולר והן במגזר הקווי, למרות ההשפעה השלילית   עלייה בהיקף המכירות  המשקפת,  2019אשון  ררבעון  ב

   .של משבר הקורונה
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מיליון  39 -לבהשוואה  ),דולרמיליון  10מיליון ₪ ( 37 -בהסתכם  2020ראשון רבעון ב הגולמי ממכירות ציודהרווח 

הביא לירידה ברווח הממוצע שינוי בתמהיל המכירות אשר  בעיקר משקפתה ,5% של ירידה, 2019 אשוןררבעון ב ₪

  למכירה.

 12או    3%של    ירידהמיליון דולר),    129מיליון ₪ (  460  -, הסתכמו ב2020  אשוןררבעון  ב  )OPEX(הוצאות תפעוליות  

בסך של החזר של  2020 ראשוןברבעון ההכרה  את בעיקר משקפת הירידה .2019אשון רלרבעון בהשוואה מיליון ₪ 

בגין גישה לתשתית אינטרנט סיטונאית,  2019עד  2017בגין תשלומים עודפים לבזק במהלך השנים  ₪מיליון  20 -כ

הוצאות תפעוליות בוקיטון בהוצאות שיווק ו בהתאם להחלטת משרד התקשורת על עדכון תעריפים בשוק הסיטונאי

על ידי עלייה בהפסדי אשראי בעיקר כתוצאה ממשבר הקורונה, ועל ידי עלייה בהוצאות   ירידה זו קוזזה חלקית  .אחרות

 לל הוצאות פחת והפחתות והוצאות אחרות (בעיקר הוצאותוכ תפעוליות הוצאותהקשורות לתשלומים למפעילים. 

 ,2019 אשוןרבהשוואה לרבעון  ₪מיליון  24או  4% -ב ירדו 2020 אשוןרברבעון בגין תגמול מבוסס מניות),  הפחתה

של  אורך חיים שינוי אומדןפחת הנובע מהוצאות מ' ₪ ב 15של  קיטוןמ , בנוסף לסיבות שפורטו לעיל,כתוצאה בעיקר

  .1920אשר השתנה ברבעון הרביעי של  רישיון הסלולר

מיליון   9  -להשוואה  ב  300%של    עלייהמיליון דולר),    10מיליון ₪ (  36  -הסתכם ב  2020  אשוןררבעון  ב  תפעוליהרווח  ה

 Adjusted EBITDA(ראו ניתוח של  Adjusted EBITDA -ב נבעה בעיקר מעלייההעלייה  .2019 אשוןררבעון ₪ ב

 . כפי שהוסבר לעיל רישיון הסלולר של החברהל הקשור בפחת והפחתות מקיטוןו ,לכל מגזר בהמשך)

 ותנדרש  התאמות, החברה בחנה וביצעה  2020  במרץ  31  -לכחלק מהכנת הדוחות הכספיים נכון  לאור משבר הקורונה,  

ת ערך ו, וגם ביצעה בחינת יריד, ללא השפעה מהותית על תוצאות החברהאומדנים ושיקולי דעת חשבונאיים קריטייםל

  ירידת ערך.בצורך  שאיןהייתה  אשר תוצאתןמגזר הסלולרי, השל ומגזר הקווי ה של

מיליון   18או    9%של    עלייהמיליון דולר),    60(  מיליון ₪  215  -בהסתכם    2020  אשוןרברבעון    Adjusted EBITDA  -ה

בהשוואה  27% -בהסתכם מתוך ההכנסות  Adjusted EBITDA -שיעור ה. 2019 אשוןררבעון במיליון ₪  197 -מ₪ 

  .9201 אשוןרברבעון  %52 -ל

 ירידה,  2020  אשוןרברבעון    מיליון דולר)  37מיליון ₪ (  132  -בהסתכם    של המגזר הסלולרי  Adjusted EBITDA  -ה

 -שיעור ה .קיטון בהכנסות משירותי סלולראת ה , המשקפת בעיקר2019 אשוןררבעון ב מיליון ₪ 150 -מ 12%של 

Adjusted EBITDA  לעומת  23% -ב 2020ברבעון ראשון  הסתכם מתוך הכנסות המגזר הסלולרי הסלולרשל מגזר

   .9201 אשוןררבעון ב %26

של  עלייהמיליון דולר),  23מיליון ₪ ( 83 -בהסתכם  2020 אשוןרברבעון  קווישל המגזר ה  Adjusted EBITDA-ה

בהכנסות משירותים במגזר הקווי  עלייהה השפעת את בעיקר המשקפת, 2019 אשוןררבעון ב₪ מיליון  47 -מ 77%

מתוך הכנסות   של המגזר הקווי  Adjusted EBITDA  -שיעור ה.  כמוסבר לעיל  ,2020ברבעון ראשון    בזקמואת ההחזר  

  .9201 אשוןררבעון ב %19לעומת  %30 -ב 2020ברבעון ראשון הסתכם  המגזר הקווי

 14 -בהשוואה ל 36%עלייה של מיליון דולר),  5מיליון ₪ ( 19 -בהסתכמו  2020 אשוןרברבעון  ,נטו ,הוצאות המימון

לעומת   2020ההוצאות מהפרשי שער חליפין ברבעון ראשון    את  בעיקר  משקפת  העלייה.  2019  אשוןרברבעון  מיליון ₪  

  . הממוצעת עלייה בהוצאות ריבית בגלל גידול ברמת החובאת הכמו גם  2019הכנסות מהפרשי שער ברבעון ראשון 

ברבעון מיליון ₪    7הכנסות מס של  בהשוואה ל),  דולר  מיליון  2(  ₪  מיליון  7  -ב  הסתכמו  2020  אשוןרברבעון  מס    הוצאות

 5לעומת הפסד לפני מס של  2020ברבעון ראשון  ₪מיליון  17. השינוי נובע בעיקר מרווח לפני מס של 2019אשון ר

  .2019 ראשוןברבעון  ₪מיליון 
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מיליון ₪   2של  לרווח  בהשוואה   400%של    עלייה מיליון דולר),  3מיליון ₪ (  10  -הסתכם ב 2020  אשוןרברבעון  הרווח

   .2019 אשוןרברבעון 

או הבסיסי המדווח למניה  הרווח, 2020 אשוןרברבעון ההון המונפק ונפרע במהלך  שלבהתבסס על ממוצע משוקלל 

   .9201 אשוןרברבעון ₪  .010של  בסיסי מדווח למניהלרווח דולר), בהשוואה  .₪200 ( .500 -הסתכם ב ADS -ל

 

  הסלולרימגזר ה –סקירה תפעולית 

 M2Mמנויי  גם  ו  מובייל  012  -של החברה (כולל מנויי מודם סלולרי ו  בסיס מנויי הסלולר,  2020רבעון ראשון  נכון לסוף  

מבסיס   89%המהווים    Post-Paidמיליון מנויי    2.38  -כולל כה  ,מיליון מנויים  2.68  -) הסתכם בכהכלולים על בסיס יחסי

  מבסיס המנויים.  %11המהווים  Paid-Preאלף מנויי  629 -כהמנויים, ו

 אלף  14 -בכ עלה Post-Paid -בסיס מנויי האלף מנויים.  19 -בכ הסלולרבסיס מנויי  עלה 2020 אשוןרבמהלך רבעון 

  .מנויים אלף 5 -בכ עלה Paid-Pre -הבסיס מנויי ו מנויים

ללא שינוי ,  25%  -מוערך ב  2020רבעון ראשון  נכון לסוף    )ם(בהתבסס על מספר מנויינתח השוק הסלולרי של החברה  

  .2019בהשוואה לסוף רבעון ראשון 

רבעון ב  8.5%לעומת    ,7.5%  -הסתכם ב  2020  אשוןרברבעון  מנויי סלולר  ) של  Churn rate(  רבעונייעור הנטישה הש

  .2019ברבעון רביעי  7.2%-ו  1920 אשוןר

של  ירידהדולר),  ₪15 ( 53 -ב) ARPUהממוצעת למנויי סלולר ( החודשית הסתכמה ההכנסה 2020 אשוןרברבעון 

 שחיקה הו השפעת משבר הקורונה על ההכנסות משירותי נדידהמ בעיקר כתוצאה 2019 אשוןר ברבעון₪  56 -מ 5%

  .בשוק הסלולרהמתמשכת כתוצאה מהתחרות  סלולר שירותימחיר בב המתמשכת

  

  סקירת מימון והשקעות

 3מיליון ₪ ( 10 -ב (כולל תשלומים בגין חכירות) המתואם תזרים המזומנים החופשיהסתכם  2020 ראשוןברבעון 

 ראשוןברבעון  מיליון ₪    11המתואם השלילי בסך    המזומנים החופשימיליון ₪ ביחס לתזרים    21של    עלייהמיליון דולר),  

2019.   

מיליון   213  -מ  4%של    ירידה  2020  אשוןברבעון רמיליון דולר)    58מיליון ₪ (  204  -הסתכם ב  שוטפתמפעילות  תזרים  

 -בנכסים והתחייבויות תפעוליים אשר יותר מקיזזו את העלייה ב ירידה נמוכה יותרמכתוצאה  ,2019 אשוןרברבעון ₪ 

Adjusted EBITDA.  

מיליון  43 -, הסתכמו בIFRS 16תקן חכירות  לפי מזומנים מפעילות מימון םבתזרימוצגים , התשלומים בגין חכירות

  .2019ברבעון ראשון  ₪מיליון  39 -מ ₪מיליון  4עלייה של  2020 ראשוןברבעון  מיליון דולר) 12( ₪

מיליון ₪   151  -ב  מההסתכ  2020  אשוןרברבעון  )  CAPEXברכוש קבוע ובנכסים בלתי מוחשיים (  תזרימיתהשקעה  

מהשקעות נמוכות יותר בציוד   בעיקר  שנבעה,  2019  אשוןרמיליון ₪ ברבעון    185  -מ  18%של    ירידהמיליון דולר),    42(

  והתקנות.לקוחות 

מיליון ₪  977 -מיליון דולר), בהשוואה ל 189מיליון ₪ ( 673 -ב, הסתכם 2020ראשון רבעון  בסוף היקף החוב נטו

 2020בינואר   מגיוס ההון אותו ביצעה החברה  הירידה נבעה בעיקר  .מיליון ₪  304של    ירידה,  2019רבעון ראשון  בסוף  

  מיליון ₪ נטו. 276בהיקף של 
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  ועידה שיחת פרטי

 בבוקר 10:00( ישראל שעון 17:00בשעה  2020 איבמ 27, רביעיביום  ועידה שיחת תקיים תקשורת פרטנר חברת

  יורק).  ניו שעון

  דקות לפני תחילת השיחה) על מנת להשתתף בשיחה:  10אנא חייגו למספרים להלן (לפחות 

 972.3.918.0691+בינלאומי:  ;1.888.407.2553+צפון אמריקה (מספר חינם): 

 של פרטנר קשרי המשקיעים אתר דרך לה להאזין יוכל המעוניין וכל באינטרנט, חי בשידור תועבר ,הועידה שיחת

  /Relations/lobby-http://www.partner.co.il/en/Investors ב:

שתהיה  חי, אלו הם המספרי הטלפון להשמעה חוזרת של השיחה בשידור לשיחה להאזין יכולים שאינם אלה למען

  :במספרים שלהלן 2020 יוניב 10ועד  2020 איבמ 27 -זמינה מ

  972.3.925.5927+בינלאומי:  ,1.877.456.0009+צפון אמריקה: 

  . חודשים ושהלמשך כשל החי השידור מתקיים בו אתר באינטרנט באותויהיה זמין  השידור החוזר של השיחה ,בנוסף

 
  אמירות צופות פני עתיד 

, 1933לחוק ניירות ערך בארצות הברית משנת  27Aהודעה זאת כוללת אמירות צופות פני עתיד כמשמעותן בסעיף 

 Safe-, כפי שתוקן, וע"פ הוראות ה1934לחוק הבורסות לניירות ערך בארצות הברית משנת    21Eכפי שתוקן, ובסעיף  

Harborבחוק ה ,- US Private Securities Litigation Reform Act  מלים כגון "מעריך", "מאמין", 1995משנת .

"מצפה", "מתכוון", "שואף", "רוצה", "מתכנן", "ייתכן", "עשוי", "צופה", "יעד", "מטרה" והטיותיהם וביטויים דומים בדרך 

י בפרט, דיווח מיידכלל מתארים אמירות צופות פני עתיד, אך מילים אלה אינן המילים היחידות המתארות אמירות אלה.  

האפשרות להקטנת ההשפעות השליליות על עסקי   לגבי המשך גידול בפעילות השוק העסקי שלנו,עמדתנו  זה מעיד על  

, יכולתנו לשמור על החדשההחברה כתוצאה ממשבר הקורונה וההיערכות ליום שאחרי תוך התאמת החברה למציאות  

בישראל, זמינות המשאבים הפיננסים שלנו מעמדה של פרטנר כמקום העבודה שהכי טוב לעבוד בו בשוק התקשרות 

להמשיך במאמצים להרחיב את פריסת תשתית הסיבים האופטיים והמשך החדירה לשוק הטלוויזיה, שלמשבר הקורונה 

לא תהיה השפעה שלילית מהותית על הרווח לרבעון השני והפוטנציאל כי צמצום הוצאות שהחברה מיישמת ימתן את 

בנוסף, כל אמירה, למעט ציון עובדה היסטורית,  .בשירותי הנדידה ברבעון השני ההשפעה השלילית של הפגיעה

  הנכללת בהודעה זו, בנוגע לביצועים עתידיים שלנו, היא אמירה צופה פני עתיד. 

הידע הנוכחי שלנו ועל האמונות והציפיות הנוכחיות שלנו בדבר אירועים ביססנו אמירות צופות פני עתיד אלה על 

בפרט חומרת ומשך עתידיים אפשריים. אמירות צופות פני עתיד אלה כרוכות בסיכונים, אי וודאויות ובהנחות לרבות, 

 על ותהמשפיע( לקוחותינו של הבינלאומיות נסיעותיהם על ביחוד, הנוכחי הבריאותי האירוע של עסקנו על ההשפעה

 של היעדרויות על), שלנו הציוד מכירות על ים(המשפיע ופתיחתם קניות מרכזי סגירת על) נדידה מתשלומי הכנסותינו

, על )ציוד ומכירות שירותים לספק להמשיך יכולתנו על ים(המשפיע שלנו הציוד אספקת בשרשרת ושיבושים עובדים

, על נושאים שעלולים להתעורר עם העובדים שלנו בקשר עם קמקוונים או מרחוהרגלים צרכניים עתידיים לשירותים 

 של הנוכחית הוודאות חוסר לאור .לגדול עלולים אשר חובות אבודים ועל מאמצים לצמצם הוצאות או תנאי עבודה

באופן מהותי   שונות  להיות  יכולות  עתידיות  תוצאות,  הבריאותי  האירוע  של  הסופיים  ההשפעה  ומשך  חומרת  לגבי  תחזיות

. למידע נוסף ביחס לסיכונים, אי וודאויות והנחות לגבי פרטנר, מגמות בתעשיית התקשורת כיוםמאלה הצפויות 

הישראלית באופן כללי, השפעת התנאים הכלכליים הגלובליים העכשוויים והתפתחויות רגולטוריות ומשפטיות אפשריות 

. מידע לגבי החברה", 4. גורמי סיכון", "סעיף  3D  –. מידע עיקרי  3ראו "סעיף    וסיכונים נוספים איתם אנו מתמודדים, אנא

. דוחות כספיים מאוחדים ומידע פיננסי 8A –. מידע פיננסי 8. סקירה וסיכויים תפעוליים ופיננסיים", "סעיף 5"סעיף 

- Fי שוק" בדו"חות השנתיים (. גילוי כמותי ואיכותי של סיכונ11"סעיף -תהליכים משפטיים ומנהלתיים" ו 8A.1 –אחר 
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) אשר הוגשו לרשות לניירות ערך בארצות הברית, כמו גם דיווחים מיידים אשר הוגשו לרשות לניירות ערך בארצות 20

. אין אנו מתחייבים לעדכן בפומבי או לתקן אמירות צופות פני עתיד, כתוצאה ממידע חדש, K-6הברית על גבי טופס 

  יבה אחרת.מאירועים עתידיים או מכל ס

הוכנו בהתאם  התוצאות התוצאות הפיננסיות הרבעוניות המוצגות בהודעה זו הן תוצאות פיננסיות לא מבוקרות.

 Use of Non-GAAP " ראה( GAAP -מדדים פיננסים שלא בהתאם ל מלבד), IFRSלעקרונות החשבונאים (

Financial Measures "ביניים מאוחדים לפי  כספיים הכנת דוחות ).האנגלית בשפה בנוסחIFRS מההנהלה  תדורש

נכסים והתחייבויות   לגביגילויים  על  לבצע אומדנים והנחות אשר משפיעים על סכומים מדווחים של נכסים והתחייבויות,  

 ביססההסכומים המדווחים של הכנסות והוצאות במהלך התקופה המדווחת. ההנהלה  על  תלויים ליום הדוחות הכספיים ו

, באותו מועד לנסיבות על הנחות סבירות בהתאם, ובמועד ההערכהידוע מידע על היסטורי, ומדנים אלה על ניסיון א

 אומדניםיות שונות מצאות בפועל יכולות לה. התו)"COVID-19"( כולל השפעת אירועים יוצאי דופן כמו וירוס הקורונה

  .אלה

   

   במיליוני ₪ (למעט אם צוין אחרת) והנתונים המוצגים מעוגלים בהתאם. המידע הפיננסי מוצג

 מרץב 31משקלים חדשים (₪) לדולרים אמריקאים נעשתה לפי שער הדולר נכון ליום מטעמי נוחות, המרת הנתונים 

  נעשו אך ורק למען נוחות הקורא. ההמרות . כל₪ 3.565: דולר אמריקאי אחד שווה 2020

  

  GAAP -שימוש במדדים פיננסיים שלא בהתאם ל

 IFRS -אינם מדדים פיננסיים לפי ה מדדים אלה. GAAP -עה זו נעשה שימוש במדדים פיננסיים שלא בהתאם לבהוד

כן, המדדים יכולים שלא להוות -ברי השוואה למדדים בעלי שמות דומים בחברות אחרות. כמוויכולים שלא להיות 

להגדרות של המדדים  שריות בעתיד.אינדיקציה לגבי ביצועי העבר של החברה ואינם אמורים לצפות תוצאות אפ

" בנוסח בשפה Use of Non-GAAP Financial Measuresהפיננסיים שבהם נעשה שימוש בהודעה זו, ראה "

  האנגלית.

  

  אודות פרטנר תקשורת

י תקשורת (ניידת, טלפוניה חברת פרטנר תקשורת בע"מ היא מפעילת תקשורת מובילה בישראל המספקת שירות

 (Global Select Market)של פרטנר נסחרות בנאסד"ק ADS  -). תעודות הושירותי טלוויזיה שירותי אינטרנט, נייחת

  ).TASE :PTNR -ו NASDAQאביב (-תל ומניותיה של החברה נסחרות בבורסת

  . Relations/lobby/-www.partner.co.il/en/Investorsנוספים על פרטנר:  לפרטים
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  שפט ליאת גלזר

   ופרויקטים מנהלת קשרי משקיעים
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